Zielgruppe

Menschen mit Vertriebserfahrung, aber ohne kaufman-
nische Qualifikation, Berufsriickkehrer in den kaufman-
nischen Bereich, Umsteiger aus Produktion und Handwerk,
Rehabilitanden, Ausbildungs- und Studienabbrecher
Voraussetzungen

Sie verfligen Uber eine gute Allgemeinbildung und idea-
lerweise erste EDV-Grundkenntnisse.

Ort

Die Weiterbildung findet in dem GFN-Trainingscentern
Ihrer Wahl statt.

Vergutung

Sie kdnnen fiir die Zeit der Weiterbildung von lhrer zu-
standigen Agentur fiir Arbeit Unterhaltsgeld, Fahrtkosten
und finanzielle Unterstiitzung zur Kinderbetreuung be-
kommen. lhr Arbeitsvermittler hilft Ihnnen gerne weiter.
Bewerbungszeitraum

Sie kénnen sich ab sofort bewerben -
am besten telefonisch oder per E-Mail.

In 5 Schritten zum Erfolg:

1 Sie rufen im GFN-Trainingscenter Ihrer Wahl an.
Wir beraten Sie - kostenlos und unverbindlich.

Gemeinsam mit lhnen erstellen wir lhren
individuellen Lehrplan.

4 |hr Kostentrager entscheidet Giber Ihren Forderungs-
umfang.

5 Sie starten mit TriFORUM in lhre berufliche Zukunft.

Die Forderung des Lehrgangs nach dem SGB Il und
SGB Il mit Bildungsgutschein ist moglich.

FreeCall: 0800 436 436 436
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Assistent/-in flr
Marketing & Vertrieb

laufender Einstieg moglich

Geforderte Weiterbildung mit optionalem IHK-Abschluss
Fachberater/-in im Vertrieb (IHK)

«  Vertriebstechnik & Marketing

«  Wirtschaft & Recht

«  Moderne IT im Vertrieb

«  Kundenbeziehungsmanagement
+  Karrieretraining

www.gfn.de




Ilhr Weg zum neuen Arbeitsplatz!

Fachberater/-in im Vertrieb (IHK)

Zahlreiche Stellenanzeigen fiir Tatigkeiten in Marketing und
Vertrieb zeigen, wie gesucht Sie als qualifizierte Mitarbeite-
rin oder als Mitarbeiter sind. Und das in jeglicher Altersgrup-
pe und branchenibergreifend.

TriFORUM optimiert Ihre Chancen auf dem Arbeitsmarkt.
Sie lernen betriebswirtschaftliche und rechtliche Grundla-
gen kennen, erlernen praxisnahe Vertriebs- und Marketing-
techniken und optimieren lhre personlichen Arbeitstech-
niken sowie lhre Kommunikationsfahigkeitim Kundenbezieh-
ungsmanagement. Bisher haben alle Teilnehmer die IHK-
Prifung zum Fachberater im Vertrieb bestanden.

Ihre Perspektive

Als Absolvent dieses Kurses kdnnen Sie in lhrem neuen Un-
ternehmen vielféltige Aufgaben Gbernehmen oder erfolg-
reich in die Selbststandigkeit starten.

lhre Vorteile im Uberblick
« Sehr gute Berufs- & Karrierechancen
+ Flexible Einstiegstermine
« Praxisorientierte Inhalte
« Moderne Lernmethoden
. Anerkannte Zertifikate (IHK, Microsoft)

o Die Forderung ist zu 100% moglich!

Die GFN AG und ihre Lehrgéange sind AZWV-
zertifiziert. Daher kdnnen die Kosten bei Vorliegen person-
licher Eignung von der Bundesagentur fir Arbeit, den Job-
centern, den Rentenversicherungstrdgern oder anderen
Kostentragern zu 100 % lGibernommen werden.

FreeCall: 0800 436 436 436

Das sind lhre Themen

Moderne Lernmethoden gewahrleisten eine abwechslungs-
reiche Wissensvermittlung durch Gruppen- und Projektarbeit
sowie Klassenunterricht mit maximal 25 Teilnehmern. In klei-
nen Arbeitsgruppen vertiefen Sie das Erlernte und wenden
die Theorie praktisch an.

Ihr Einstieg ist circa alle 4 Wochen in einen der Themenbe-
reiche moglich. Die Kursdauer betragt 120 Tage, fiir die IHK-
Prafungsvorbereitung 20 Tage und das Praktikum weitere 40
Tage. Pro Tag absolvieren Sie 8 Zeitstunden, an 5 Tagen in der
Woche.

TriFORUM besteht aus flinf Themenbereichen, die zusammen
eine optimale Vorbereitung auf lhre spétere Tatigkeit bilden:

Vertriebstechnik & Marketing

= Grundlagen

= Erfolgreiche Kundenbeziehungen
= Psychologie und Kommunikation

Dauer: 35 Tage

Priifungsvorbereitung

= Vorbereitung IHK-Prifung:
Examensschwerpunkte,
Praktische Beispiele

Dauer: 20 Tage — optional

Praktikum

= Wissenstransfer
= Sammeln von praktischen Erfah-
rungen in regionalen Unternehmen

Dauer: 40 Tage — optional

Karrieretraining

TriFORUM

Beschaftigungsmadglichkeiten

- Fachberater/-in im Vertrieb (IHK)

+ Key Account Manager/-in

- Vertriebssachmitarbeiter/-in

« Kundenberater/-in

- AuBendienstmitarbeiter/-in

- Sales Assistent/-in

- Sales Representative

« Call Center Agent

. Mitarbeiter/-in im Vertriebsinnendienst
- Fachberater/-in

+ Disponent/-in

« Assistent/-in der Geschaftsfiihrung

Wirtschaft & Recht

= Businessplanung
= Rechtsgrundlagen im Vertrieb
= BWL

Dauer: 35 Tage

Moderne IT im Vertrieb

= Office-Anwendungen

= MindMapping

= Professionelles Prasentieren

Dauer: 20 Tage

Kundenbeziehungsmanagement

= Kundengewinnung & -bindung
= Kundenwertanalyse
= |T-gestitztes CRM

Dauer: 25 Tage

= Erfolgreiche Selbstprasentation
= Individuelles Coaching

= Bewerbungstraining

Dauer: 5 Tage
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